
BTS Professions Immobilières

(durée : 2 ans).

Français (coef. 3).
- Résumé discussion, synthèse 

de documents.

Langue vivante 1 (coef. 1 ecrit et oral).
- Compréhension et expression écrite et orale à

partir de 
documents professionnels.

Economie (coef. 3).
- Economie générale et 

d’entreprise.

Droit général et de l’immobilier (coef. 2,5).
- Droit commercial et social, 

droit de l’immobilier.

Transaction immobilière (coef. 2,5).
- Mercatique, négociation, 

technique du bâtiment.

Gestion immobilière (coef. 2,5).
- Gestion comptable, financière, fiscale et adminis-

trative.

Conduite et présentation d’activités professionnelles
(coef. 3 - oral).
- Rapports méthodologiques 

de votre expérience 
professionnelle acquise durant la formation

Formation professionnelle
- Séminaire informatique. 
- Séminaire sur la communication. 
- Séminaire de négociation.

DESCRIPTIF DE FORMATION

DOMAINES DE COMPÉTENCES EN ENTREPRISE
Cette formation permet d’être opérationnel en entreprise sur un ensemble de thèmes :

l Maîtrise de la gestion des biens locatifs pour des propriétaires ou des copropriétés,   
sur les plans administratif, comptable et technique;

l La négociation de l’achat et de la vente de biens immobiliers;
l Animer une équipe de conseillers et en assurer la formation;
l Prévoir et programmer les travaux de réhabilitation ou l’aménagement d’un immeuble;
l Gérer un site immobilier.

(Ces actions sont mises en place conjointement par l’IFCE et le tuteur de l’entreprise.)

Objectif de la formation, postes et fonctions visés
en BTS Professions Immobilières :

Plus que d’être négociateur, cette formation permet de devenir conseiller en immobilier. 
Elle prépare à travailler dans les cabinets d’administration de biens, les syndics 
d’immeuble, les promoteurs, constructeurs, lotisseurs et dans la recherche foncière.

1 - Bac (niveau Bac sous certaines conditions).

2 - Réussite aux tests et aux entretiens 
d’admission.

3 - Qualités requises :
Grande faculté d’écoute de dialogue et de
contact.
Discrétion, esprit d’initiative et de responsabilité.
Goût pour le travail en équipe.
Autonomie et persévérance.

CONDITIONS D’ACCÈS

BUSINESS SCHOOL / BUSINESS CENTER

RÉSEAU DES INSTITUTS SUPÉRIEURS DE L’ENTREPRISE

www.risefrance.com


